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Breve resúmen de TNC 

• ~ 3,000 Colaboradores 
• ~ 30 Países 
• Los 50 Estados de EE.UU. 

• Terrestre, Agua Dulce, y Marítimo 
• Programa de Campo (Países y Estados) 
• Programas Globales 
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Partes en el Acuerdo Beneficios del Acuerdo 
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Relación con las estrategias costeras/marinas 



Relación con las 
estrategias terrestres 



Marino 

Terrestres 

Agua dulce 

Marismas Deltas 

Costero 

MARINO 

MAREA 

 ESTUARIOS FRESCO MONTAÑA 

Ecosistemas de interés 
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• Implementación de los proyectos  

 de campo. 

• Apoyo y coordinación a los proyectos 

 de campo. 

• Evaluación e indentificación de  

 oportunidades 

•  Documentar y diseminar lecciones. 

 

 

 

¿Qué es lo que está 
haciendoTNC? 



Talleres de ACM 



Miembros 



Modelos de ACM 



Análisis de país y de regiones 



Proyectos en campo 



Inventario de proyectos de ACM en campo 



Bahía Grande del Sur, New York, EE.UU. 



Bahía Grande del Sur: Comprar para Restaurar 

• 5,200 Ha en propiedad 
• Co-manejo 
• Millones de almejas 



Santuario de la Bahía Richardson, California, EE.UU. 



Bahía Richardson: Arrendamiento del 
santuario 

• 360 Ha 
• 2do, renta por 50 años 
• Fundación comunitaria sólida 



Cuestiones fundamentales 



Pregunta: ¿Por qué usar ACMs? 

Titulares de los derechos 

1. Financiamiento 

 

 

2. Experiencia 

 

3. Infraestructura 

 

Conservacionistas 
1. Intereses de 
los actores clave 

 
 
2. Insumos 

 
 

3. Responsabilidad 
 
 
 



Pregunta: ¿Los mejores Incentivos? 

1.  Condicionales o No Condicionales 

2.  Sancionables y/o de apoyo 

3.  En abonos, una exhibición o por adelantado 
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Pregunta: ¿Los mejores Incentivos? 



1.  Asociación con negocios 

 

2.  Obtención de  derechos 

 

3.  Conservación como ǳƴ άusoέ 

 

4. Negocios que obtienen utilidades  

 de la conservación 

 

 

Pregunta: ¿Existen controversias? 



Pregunta: ¿Qué pasa al final? 



Mitos 



Mito: No puedes comprar/vender el mar 

1. Casi siempre existen los 
propietarios de los 
derechos 

2. La seguridad jurídica no es 
siempre necesaria 

3. La exclusividad no siempre 
es necesaria 

 



Mito: Los ACMs sólo son locales 

Parámetros diversos: 

Á Establecimiento y administración de ACM/ZNP 

Á Restauración de arrecifes coralinos y otras 
especies 

Á Compras, intercambios, pruebas pesqueras 

Á Sustentos de vida alternativos 

Á Conservación de la tortuga  

 marina 

 

 



aƛǘƻΥ [ƻǎ ΨMecanismosΩ ǎƻƴ muy 
diferentes 

1. El nombre no es importante 

2. Los términos y condiciones 

 son esenciales 

3. Los mecanismos legales son 

 mejores 



 

Fase 1: Análisis de factibilidad 

 

 

Fase 2: Involucramiento de actores 

 

Fase 3: Diseño del acuerdo 

 

 

Fase 4: Implementación 



www.mcatoolkit.org 



Questions? 


